                    博文二——如何看待疫情期间的地摊经济
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近期朋友圈里多了许多地摊文化，这篇文章主要来谈论一下如何看待疫情期间的地摊经济。这主要就是疫情冲击所导致的了，因为疫情期间的失业人员实在是太多，开展地摊经济实在是一种不得已的手段。但是我本人并不看好地摊经济，因为他本质上还是一种非正式经济。什么是非正式经济，简单来讲就是指ZF不好收税而且基本没办法管理。在经济常态下，ZF一直在致力于解决这些问题，但是现在因为疫情的影响，很多人如果不摆摊甚至吃不饱饭，这也算是ZF不得已的解决方法。
再从生产的角度说，地摊经济不具备任何产业化以及扩大生产规模的潜力。也就是说地摊经济发展下去并不能持续的经济增长，因为成本和风险无法分摊，每个地摊老板各自为战也会大幅度降低效率。亚当斯密在国富论中讲过，每个个体都专注于自己最擅长的事并且进行贸易可以最大化生产效率。而地摊经济显然不具备这种条件，临近的地毯老板们不打起来就不错了。
再从需求角度看，说实话我本人挺喜欢逛地摊的，但是，客观的分析一下就发现这并不是主流。在挺过疫情，经济回归常态后，消费主流也依然会是快餐型的，因为必须要适应快节奏的发展与生活。所以，大型超市，以及少量的便民小卖部才是首选。
所以，综上所述，我估计在国家经济基本复苏之后，地摊经济应该还是会处于被打压的状态，但是手段应该会比原先温和很多。在经济复苏之后，地摊经济继续大力发展的可能性不大，我个人认为政府应该推行“步行街经济”或“小商店经济”）。
顾名思义，步行街与小商店经济就是发展步行街和小商店，把地毯全部搬到正规商铺里去，并且允许在一定程度上占道经营。这种经营方式与地摊经济相似，但是这种小商铺更加方便政府规划和管理，可以加大税收比例。至于生产规模的问题可以通过连锁解决，各种大型连锁公司的以小商铺作为门店，解决生产规模问题，并且在一定程度上保留小商铺的自主权，可以自行开发有地域文化特色的商品，这种举措既扩大了生产规模，也可以在一定程度上弘扬地区文化，更加贴近民生。较大的生产规模可以促进生产效率，然后更进一步的促进交换。
      作为一名人民教师，倘若需要出去摆地摊，各科老师都可以想想脱离了讲台的我们，可以在地摊经济的裹挟下如何提高自我的竞争力，顺应时代的经济潮流。从数学老师的角度而言，卖小的练习册，数学家故事集等都有利于提升孩子对知识的兴趣。或许有一天可以去尝试一下，不失为另一种传播教育的方式。
