有温度的教育
前一阵，孩子的钢琴老师李老师说不能继续教孩子了。原因很简单，因为受到了疫情的影响。我们的老师是自己单干的，自己租了房，弄了几部钢琴，并联系其他的老师，不仅教钢琴，其他乐器，还有画画，唱歌等其他项目。现在学生都不得不呆在家里，老师没了经济收入，还要支付房租等，而且前景又不明朗，所以颇感吃力。也许恰好有了更好的机会，所以不得不把握，而放弃以往辛苦的经营。

电话里面李老师说的很婉转，但是当我明白了意思之后，我十分失落。一直以来我都是一个恋旧的人，跟李老师我们已经相处了四年多的时间，从孩子一点都不懂到如今能够看着乐谱弹出简单的曲子，中间老师倾注了许多心血。起初我也去周边的一些琴行问过价，了解过情况，尤其是我们附中旁边的琴行，因为地理位置特别的优越，所以第一时间就想去那里给孩子报名。但当我走进琴行，我就发现工作人员的态度特别特别的冷淡。他们摆出的姿态就是"反正我这边不愁学生，你爱来不来"。当时我的感觉就是特别特别的商业化，而且感受不到一点人与人之间的温情，所以我毫不留恋地掉头就走了。也是机缘凑巧，李老师当时正在创业阶段，刚刚租了一间房，地段在小区比较偏窄的位置。问津的人并不多，而我却决定尝试下。原因很简单，与李老师打交道，我感受得到温度。学琴并不是简单的学习技术，我觉得更重要的是培养人文素养。而人文素养里面人的情感品质是最基本的因素。善良关爱不功利，是我认为十分重要的。而我所看重的这些东西，恰恰在李老师身上体现得十分的到位。首先她会温柔地微笑地和孩子聊天，会关心孩子钢琴学习之外的一些情况，比如说爱好，比如说最近有什么新的变化等等。同时，尽管她的课时收费和外面差不多，但是她会要求bb课后在那里练琴，有时候甚至长达一个多小时，而在过程中，李老师会不断的给予耐心的指点，这完全是免费的，我想这点可能在其他琴行是难以想象的，简直就是自讨麻烦。后来为了提升孩子的兴趣，她还精心设计了盖印章兑换奖品的环节。这招对我家孩子特别有效，他常常为了多得印章而心甘情愿地反复多练。虽说很多琴行都有这样的奖励措施，但李先师这是有弹性的。有一天是我的生日，当了解到孩子想换回一份由自己努力所得到的礼物送给我这个妈妈时，她马上就鼓励孩子多弹一会儿，练得好一点，因此可以多盖两三个印章。而且她还很细心地用漂亮的礼品盒把礼物包好，要孩子交给我。可想而知，我收到这份礼物的时候，心中是满满的感动。

天下无不散的宴席，再难过也得面临别离。当时我跟李老师说能否请他来家里，一周一次也好，给孩子上课，但是李老师可能考虑到新接受一份工作，可能会很忙。但是因为现在的疫情，我们也不能走动，所以她还会在这段困难期坚持在微信里面辅导孩子弹琴。也就是每天由她布置相应的任务，然后我把孩子弹琴的视频录了发过去，然后她会进行言语上精心的指导。

希望孩子会感受到李老师的好，这样学音乐才会同样有温度。

